Introducere

Contextul. in etapa actual, dar mai ales de la sfarsitul secolu-
lui XX, constatam ca in procesul integrarii statelor la scara regionala
si mondiald s-au produs dezvoltari semnificative pe toate planurile
si evolutia cu totul remarcabila a tehnologiilor, au avut si au efecte
remarcabile asupra vitezei si volumului tranzactiilor comerciale.

Inlaturarea sistemului socialist in estul Europei si revenirea majo-
ritatii statelor ,foste socialiste” la capitalism, aderarea lor la Uniunea
Europeanal™ (din 2007 si Roménia este membra cu drepturi depline
a UE) au dus, cum era si firesc, la cresterea masiva a fluxurilor si
deplasarilor de marfuri, servicii, persoane si capitaluri, ceea ce in-
seamna ca lumea afacerilor internationale a devenit mai complexa
si a capatat o mai mare instabilitate si imprevizibilitatet?.

Asa cum am aratat si cu alta ocaziel¥, dezvoltarea, diversificarea
si specializarea productiei de marfuri si a serviciilor au atras in mod
firesc modificari de fond privind structura si continutul raporturilor
comerciale internationale, mutatii economice pe plan mondial care in
conditiile unei economii de piata libera si concurentiala supusa per-
manent unor schimbari imprevizibile au impus imaginarea si crearea
unor mecanisme juridice susceptibile sa permita adaptarea contrac-
telor de comert international la conjunctura dinamica a pietei.

Trebuie sa evidentiem aici remarca facuta de eminentul teore-
tician si practician, profesorul Mircea N. Costin, care spunea: ,,Orice
domeniu de activitate — inclusiv comertul international — este compa-
tibil cu imprevizibilul si deci orice profesionist, indiferent de gradul de

(1 Tn continuare UE.

[1Ca exemple ale mecanismului de integrare, la nivel regional se pot cita
Uniunea Europeana, Mercosur si Nafta, iar la scara mondiala se poate men-
tiona Organizatia Mondiala a Comertului cu rolul sau de promovare a libertétii
comertului international.

Bl R.Gh. Geamanu, Clauza de hardship. Clauza de adaptare a contractului,
publicata in volumul Conferintei internationale , The State and the Legal System —
Contemporany Institutional Transformation”, Universitatea ,Lucian Blaga” Sibiu,
Facultatea de Drept ,Simion Barnutiu”, Sibiu, 2-3 iunie 2006.
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cunoastere gi stapanire a profesiei lui si de experienta acumulat in
exercitarea acelei profesii, poate fi luat prin surprindere™.

De aceea, se impune cu necesitate sa remarcam efectele pe care
acest context le are asupra contractelor internationale pe termen
lung, atata timp cat executarea lor se intinde pe parcursul mai multor
ani, perioada in care pot surveni nenumarate evenimente dintre
care majoritatea raman imprevizibile, evenimente care vor afecta
cu siguranta echilibrul initial stabilit de parti, in momentul incheierii
contractului, prin precizarea uneia sau mai multor prestatii deter-
minate, in schimbul unei alte prestatii determinate. Aceste obiective
pot fi atinse doar daca contractul, odata incheiat, trebuie sa fie acoperit
cu o anumita intangibilitate (aceasta este regula fortei obligatorii a
contractului), fara de care securitatea juridica a raporturilor sociale ar
fi compromisa®. Ca urmare, incumba partilor contractante diligente
sa includa in contractul initial adaptarile care vor trebui sa intervina
pentru a face fata unor noi circumstante care afecteaza cursul exe-
cutarii sale. Pentru aceste motive, studiul nostru va trebui sa inceapa
Cu o prezentare a riscurilor si a masurilor juridice imaginate pentru
contracararea acestora, demers care va face obiectul primului capitol.

Este demn de remarcat ca intr-o conjunctura internationala expu-
sa unor bulversari frecvente, este imposibil pentru profesionisti sa
prevada, in momentul negocierilor, toate circumstantele viitoare care
ar putea eventual sa survina si sa afecteze contractul de-a lungul
anilor cand el se executa. in acest sens, J. Toucoz a subliniat ¢ ,mon-
dializarea amenintd, intr-o anumita masura, securitatea economicé
internationald; ea mareste incertitudinea agentilor economici gi,
favorizand jocul pietei, face mai dificile anticiparile pe termen mediu
si termen lung’®.

Chiar si in ipoteza anumitor evenimente cu totul previzibile in
momentul negocierilor, este imposibil sa se stabileasca in prealabil

" M.N. Costin si S. Deleanu, Dreptul comertului international, vol. Il, Partea
speciald, Ed. Lumina Lex, Bucuresti, 1995, p. 134.

2l Asupra dezvoltérii istorice a pacta sunt servanda, a se vedea J. Barmann
«Pacta sunt servanda. Considérations sur I'histoire du contrat consensuel»,
in Revue Internationale de Droit Comparé, 1961, nr. 1, passim; H. Wenberyg,
«Pacta sunt servanda», in American Journal of International Law, vol. 53,
passim.

Bl J. Toucoz, «Mondialization et sécurité économique internationale (quelque
remarques juridiques et institutionelles)», in Revue Générale de Droit Internatio-
nal Public, nr. 3, 1998, p. 644.
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toate modificarile necesare contractului pentru a le face fata daca
impactul acestor evenimente asupra executarii contractului nu este
masurabil in stadiul negocierilor. Astfel, asa cum arata J. Savatier,
securitatea cautata prin intangibilitatea absoluta a contractului ,,se
gaseste inevitabil compromisd, in ciuda eforturilor si ingeniozitatii
jurigtilor, prin amploarea instabilitatii economice si monetare™!.

Intangibilitatea ,absoluta” a obligatiilor contractate initial poate,
deci, expune partile la 0 alea prea importanta, atata timp cét obliga-
tiile contractuale ar putea sa fie executate intr-un context economic
complet diferit de cel in care au fost create si in care obligatiile con-
tractuale nu mai traduc echilibrul dintre prestatie si contraprestatie
avut in vedere de parti in momentul incheierii afacerii lor®. in anumite
situatii in care executarea contractului, aga cum a fost prevazuta ini-
tial, se dovedeste a fi excesiv injusta, atunci ar fi rezonabil sa existe
instrumente care sa permita partii victima a acestor circumstante sa
se protejeze.

Aceasta disputa intre intangibilitatea contractului si posibilitatea
modificarii executarii in functie de anumite circumstante scoate in
relief importanta gasirii justului echilibru intre securitatea juridica
a raporturilor si echitate. O solutie care atribuie partilor responsa-
bilitatea de a prevedea in contract toate riscurile a caror aparitie
viitoare ar putea afecta echilibrul economic al contractului sau sa-i
antreneze intreruperea — ceea ce ar impune uneia dintre parti pierderi
excesive si neasteptate — privilegiaza securitatea juridica a rapor-
turilor. Pe de alta parte, acordarea unui remediu acestui tip de cir-
cumstante privilegiaza ideea echitétii de vreme ce permite o repartitie
mai adecvata a sarcinilor sau greutétilor intre contractanti. Astfel, este
vorba de a concilia justul si utilul.

Obiectivele. Lucrarea de fata este consacrata studierii remediului
formulat de dreptul comertului international in aceste situatii. Dintr-o
perspectiva istorica, expresia rebus sic stantibus (omnis conventio
intellegitur rebus sic stantibus) a reprezentat in mod traditional reme-
diul juridic care sa permita partii victima a evenimentelor care ating

0 J. Savatier, ,La théorie de I'imprévision dans les contrats”, in Etudes
de Droit Contemporain: Contribution Francaises aux Ill et V¢ Congrés Inter-
nationaux de Droit Comparé, Paris; Sirey, 1959, section Il, p. 10.

[ Trebuie s& se tind cont de contractele pe termen lung, care creeaza in mod
normal o retea complexa de prestatii si contraprestatii intre parti, cu necesitate
sensibila la evolutia contextului in care se insereaza contractul.
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executarea de a se exonera de obligatiile sale contractuale in cazul
schimbarii circumstantelor prezente in momentul incheierii contrac-
tuluill. Totusi, diversitatea semnificatiilor atribuite acestei expresii a
compromis utilizarea sa ca solutie in acelasi timp eficace si adaptata
nevoilor comertului international.

Din acest motiv, practica moderna a contractelor internationale a
creat un instrument, denumit hardship, vizand in acelasi timp supra-
vietuirea contractului i pastrarea echilibrului sau economic?. Asa
cum s-a remarcat in doctrina romaneascal®, clauza de hardship este
o aplicatie in domeniul contractelor de comert international a clauzei
~rebus sic stantibus” din materia tratatelor internationale, in temeiul
careia o schimbare fundamentala a circumstantelor in considerarea
carora un asemenea tratat a fost incheiat poate atrage, conform
vointei partilor, incetarea, revizuirea sau suspendarea ui. In materia
contractelor comerciale internationale aceasta clauza a fost reperata
in anii 1970® si a fost definita la acea vreme de M. Oppetit astfel:
sclauza de hardship poate fi definita ca aceea in termenii careia
partile vor putea cere o rearanjare a contractului care le leaga daca
o schimbare intervenitad in datele initiale fatd de care s-au angajat

[l Asupra dezvoltarii istorice a rebus sic stantibus, a se vedea L. Sico, ,Rebus
sic stantibus (clausola)’, in Enciclopedia del diritto, Milan, Giuffré, 1988, vol. 39,
p. 13-27; S.H. Amin, ,The theory of changed circumstances in international
trade”, in Lloyd’s Maritime and Commercial Law Quaterly, 1982, nr. 4, passim;
V. Tuvazanonp, ,De la clause rebus sic stantibus au principe de changement
fondamental de circonstances”, Paris, Thése, Université de Paris I, 1978,
passim; P. Voirin, ,De l'imprévision dans les rapports de droit privé”, Thése,
Université de Nancy, 1922, passim; G. Osti, ,La cosi detta clausola, rebus sic
stantibus nel suo sviluppo storico”, in Rivista di Diritto Civile, 1912, passim.

@ Asupra functiilor clauzei de hardship, a se vedea L.O. Baptista, ,Dos
contratos internacionais. Uma visao tedrica e pratica”, Sao Paulo, Saraiva,
1994, p. 120 si urm.

B D.-Al. Sitaru, Dreptul comertului international. Tratat. Partea generald,
Ed. Lumina Lex, Bucuresti, 2004, p. 643-644.

4 Pentru amanunte cu privire la aceasta clauza in materia tratatelor
internationale, a se vedea G. Geamanu, Drept international public, vol. I,
E.D.P., 1983, p. 185-190.

5 M. Fontaine, ,Les clauses de hardship, aménagement conventionnel de
imprévision dans les contrats a long terme” in Droit et Pratique du Commerce
International, 1976, passim; B. Oppetit, ,L’adaptation des contrats internationaux
aux changements de circonstances: la clause de hardship”, in Journal de Droit
International, 1974, nr. 4, passim; C. Schmitthoff, ,Hardship and intervener
cases”, in The Journal of Business Law, January 1980, passim.
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vine sa modifice echilibrul acestui contract pe punctul face sa sufere
una dintre ele o asprime (hardship) injusta™".

in doctrina romaneasca si straini au mai fost date definitii ale
clauzei de hardship, unele mai concise, altele mai ample, dar cea
mai completa si mai clara mi se pare a fi aceea a distinsului profesor
universitar dr. Mircea N. Costin: ,clauza de hardship sau de impre-
viziune este stipulatia contractuala gratie careia devine posibila mo-
dificarea continutului contractului atunci cand pe parcursul executarii
sale se produc, fara culpa contractantilor, evenimente ce nu puteau
fi prevézute in momentul stabilirii raportului juridic de obligatie, dar
care schimband substantial datele si elementele avute in vedere de
parti in momentul contractarii, creeaza pentru unul dintre contractanti
consecinte mult prea oneroase pentru a fi echitabil ca acesta sa le
suporte singur’?.

Mai multe critici au fost facute clauzei de hardship, in special
subiectivitatea termenilor sai sau insecuritatea pe care o aduce
contractului. Dar din anii 1970 pana in prezent, practica contractuala
a evoluat, in termeni de forma si de continut, in scopul de a depasi
inconvenientele observate initial.

Asupra definitiei si intelesului clauzei de hardship vom reveni in
amanunt in cuprinsul lucrarii de fata.

Studiul de fata vizeaza caracterizarea hardship-ului in dreptul
comertului international actual. Consider céa o lucrare cu acest subiect
prezinta un interes special in masura in care, chiar daca au fost
realizate mai multe studii sub aspecte punctuale, rezulta ca pana in
prezent, in literatura roména de specialitate nu exista niciun studiu
monografic vizand clauza de hardship in contractele comerciale
internationale. Un studiu monografic apropiat exista totusi, de data
recentd, cu privire la teoria impreviziunii, in care autoarea acorda un
spatiu generos problematicii adaptarii contractelor in dreptul comer-
tului international®.

Pe de alta parte, este de subliniat ca nu cu mult timp Th urma au
aparut importante si recente dezvoltari in cadrul lex mercatoria, in

[ B. Oppetit, L’ adaptation... p. 797.

I M.N. Costin si S. Deleanu, op. cit. p. 180, a se vedea si M.N. Costin,
Dictionar de drept international al afacerilor, vol. lll, Ed. Lumina Lex, Bucuresti,
1996, p. 185-190.

1A se vedea C.E. Zamsa, Teoria impreviziunii. Studiu de doctrina si jurispru-
denta, Ed. Hamangiu, Bucuresti 2006, p. 261-302.
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special aparitia unei reglementari asupra hardship-ului in Principiile
UNIDROIT cu privire la contractele comertului international si in
Principiile dreptului european al contractelor.

Plecam astfel de la notiunea de hardship ca remediu juridic apli-
cabil situatiilor de aparitie a unui eveniment, imprevizibil i neimpu-
tabil partilor contractului, care antreneaza bulversarea echilibrului
contractual.

In aceast4 situatie va fi absolut necesar s& se analizeze diferentele
dintre aceasta notiune de hardship si principalele institutii juridice
vecine. Dar, tinand cont de faptul ca o analiza aprofundata a diferen-
telor la acest subiect trebuie sa cuprinda in mod obligatoriu o analiza
a acestor concepte in fiecare drept national™, nu vom trasa aici
decét cateva linii vizadnd Tncadrarea hardship-ului printre urmatoarele
notiuni:

a) ,Forta majora” se diferentiaza esential de hardship in masura
in care presupune, ca o conditie a aplicarii sale, imposibilitatea exe-
cutarii, in timp ce hardship-ul nu cere decéat intreruperea echilibrului
economic?. in termenii efectelor juridice, forta majora implica in mod
clasic stingerea obligatiilor, in timp ce hardship-ul revizuirea contrac-
tului. Dupa cum vom vedea in studiul nostru, aceste distinctii teoretice
sunt uneori foarte nuantate, foarte greu de evidentiat si deseori, din
perspectiva partilor contractante, chiar inexistente;

b) ,Eroarea” intervine atunci cand una sau ambele parti contrac-
tante se ingealé asupra existentei sau asupra caracteristicilor unui
element considerat ca esential la consimtamantului lor. Ea difera de

[ Pentru o analiza aprofundata in aceasta privinta, a se vedea stralucitoarea
teza a lui D.-M. Philippe unde a examinat contururile hardship-ului in mai mul-
te drepturi nationale, este cazul: dreptului german, dreptului belgian, dreptului
englez, dreptului francez, dreptului italian, dreptului olandez si dreptului elve-
tian. A se vedea D.-M. Philippe, Changement de circonstances et boulverse-
ment de I'économie contractuelle, Bruxelles, Emile Bruylant, 1986, passim; a se
vedea, de asemenea, H. Lesguillons, «Frustration, force majeure, imprévision,
Wegfall der Geschéftsgrundlage», in Droit et Pratique du Commerce Internati-
onal, 1979, t. 5, nr. 4, p. 507 si urm., a se vedea si M.N. Costin si S. Deleanu,
op. cit., p. 131-208. A se vedea si D.-Al. Sitaru, Dreptul comertului international.
Tratat. Vol. ll, Ed. Actami, Bucuresti, 1996, p. 103-112; D.-Al. Sitaru, Dreptul
comertului international. Tratat. Partea generala... p. 652-653, a se vedea si
C.E. Zamsa, op. cit., p. 13-25.

) Pentru un studiu asupra fortei majore in dreptul international, a se vedea
D. Le Roy, La force majeure dans le commerce international, Thése, Université
de Paris |, 1991, passim.
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hardship prin faptul ca vizeaza formarea consimtamantului contrac-
tului, antrenand in cele mai multe situatii nulitatea contractului;

¢) ,Leziunea” vizeaza situatiile de dezechilibru al prestatiilor reci-
proce in momentul incheierii contractului, in timp ce hardship-ul
se ocupa in principal de dezechilibrul contractului survenit in
cursul executarii lui. Totusi, o interpretare larga a leziunii a permis
aplicarea sa in ipoteze de hardship astfel ca, in anumite circumstante,
hardship-ul admite aplicarea sa pentru situatii care s-au produs
inainte de incheierea contractului. in ce m& priveste, am mari rezerve
asupra acestei posibilitati de interpretare;

d) ,Cauza” poate avea semnificatii foarte diverse dupa ordinea
juridica avuta in vedere, de felul ca analiza diferentelor intre aceasta
notiune si hardship-ul, intr-o abordare globala, raméane prin forta
imprejurarilor superficiala. Aga fiind, in multe drepturi nationale, ea
apartine formarii contractului™, in timp ce hardship-ul are in vedere
faza executarii contractului. Cauza se poate raporta in aceeasi
masura la motivele care au determinat consimtamantul partilor sau
chiar la contrapartida primitéa de catre una dintre parti in schimbul
prestatiei sale. in cele doud cazuri, hardship-ul se distinge de vreme
ce se alipeste echilibrului prestatiilor.

Lucrarea de fata incearca sa demonstreze ca hardship-ul este
nu numai un tip de clauza contractuald, ci o practica contractuala
raspandita si o regula de drept anational. in plus, hardship-ul este pe
cale sa se consolideze ca o conceptie moderna a principiului rebus
sic stantibus.

Metoda. Obiectivele sale fiind stabilite, este necesara precizarea
examinarii acceptarii si a caracteristicilor hardship-ului in diferite
domenii unde este obiect de reglementare, si anume:

a) Drepturile nationale!?;

' D.-M. Philippe, Changement..., p. 39.

! Desi drepturile nationale, cu exceptia regulilor destinate sa reglementeze
comertul international, nu constituie un izvor de drept al comertului internatio-
nal, consideram oportun s& se procedeze la analiza anumitor drepturi nationale
pentru a arata diversitatea de tratament pe care drepturile nationale o acorda
hardship-ului, aceasta diversitate exercitand o puternica influenta asupra carac-
terizarii hardship-ului in celelalte domenii ale studiului noastru. Asupra importan-
tei studiului comparat al drepturilor nationale, a se vedea E. Loquin, «Ou en est
la Lex mercatoria!», in Souverainité étatique et marché internationaux a la fin du
20¢ siécle. Mélanges en I'honeur de Philippe Kahn, Dijon; Credimi/Litec; 2000,
p. 34 si urm. Asupra obiectului si izvoarelor dreptului comertului international,
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b) Principiile conventiilor internationale vizand unificarea dreptului
privat material;

¢) Practica actuala a contractelor internationale; si,

d) Lex mercatoria, examinata in lumina deciziilor arbitrale si a
analizei propunerilor recente de sintetizare a regulilor sale, codurile
anationale!.

Se va analiza acceptarea si continutul regulii care releva din
hardship in fiecare domeniu, intr-o maniera succesiva. Pentru clari-
tatea studiului fiecarei reguli, le vom analiza dupa campul lor de
aplicare, conditiile pentru aplicarea lor si efectele antrenate. Nu tre-
buie decéat sa se plece de la cadrul juridic existent, care ne va permite
sa procedam la reflexii si eventual sa dam raspunsuri la intrebarile
care s-ar putea pune.

Lucrarea de fata va urma urmatorul plan:

1. Necesitatea clauzelor asiguratorii in contractele comerciale
internationale;

2. Hardship sau impreviziunea: izvoare nationale;

3. Dinamismul comertului international;

4. n loc de concluzii.

a se vedea si Y. Loussouarn si J.-D. Bredin, Droit du commerce international,
Paris, Sirey, 1969, p. 4 si urm.

(" Principiile UNIDROIT cu privire la contractele de comert international si
Principiile dreptului european al contractului.



Capitolul I. Necesitatea clauzelor asiguratorii
in contractele comerciale internationale

Sectiunea 1. Riscurile contractuale
in comertul international

Marea majoritate a contractelor comerciale internationale sunt de
medie si de lunga durata, deoarece prin intermediul lor se asigura
continuitatea unor activitati comerciale de o insemnatate si o valoare
remarcabila. Aceste contracte sunt fie cu executare succesiva, uzu-
ale in operatiunile de vanzare-cumparare in sectorul aprovizionarii
cu materii prime si materiale, fie cu executare continua, mai ales in
sectorul energetic (energie electrica, gaze naturale, produse petro-
liere etc.).

Orice afacere (investitie) demareaza cu un plan de afaceri
(business plan) pe baza caruia se stabilesc elementele definitorii ale
afacerii, respectiv fezabilitatea proiectului, profitabilitatea si costurile
proiectului etc. intocmirea planului de afaceri se bazeazi atat pe
elementele cunoscute ale starii de fapt si de drept interne si interna-
tionale de la un moment dat, cat si pe previziunile de modificare a
acestora pe parcursul derularii contractelor, care concura la realizarea
obiectivului urmarit de investitor. Dar, cu cat termenul de realizare a
obiectivului este mai indelungat, cu atat scade posibilitatea realizarii
intocmai a previziunilor avansate in planul de afaceri.

in baza planului de afaceri sunt incheiate contractele comerciale
internationale, care se negociaza si se perfecteaza in conditiile unui
echilibru contractual stabilit de parti. Pe parcursul executarii contrac-
telor pot sa apara evenimente care sa perturbe echilibrul contractual
initial stabilit de parti. Astfel de evenimente sunt apreciate de doctrina
si jurisprudenta ca fiind riscuri.

Este de necontestat faptul ca de-a lungul timpului, ceea ce era
odata imprevizibil absolut, cu trecerea timpului a devenit imprevizibil
relativ si mai apoi indubitabil previzibil prin repetitivitate frecventa. De
aceea, in domeniul contractelor de comert international este imperios
necesar sa se aiba in vedere riscurile in dinamica lor, pentru a sti
care sunt in primul rdnd masurile adecvate pentru contracararea lor.



10 Clauza de hardship

Asa cum am precizat intr-o altda monografiel', cu certitudine, orice
contract comercial genereaza riscuri, iar atunci cand este vorba de
un contract international, numarul si importanta riscurilor creste, chiar
daca fiecare dintre parti isi doreste o securitate consolidata.

In doctrin, toti autorii recunosc existenta riscurilor in materia con-
tractelor comerciale internationale, astfel D.-Al. Sitaru face urma-
toarea precizare: ,Contractele comerciale internationale incheiate
pe termen mediu sau lung, prezinta, intr-o mai mare masura decat
cele pe termen scurt, particularitatea de a fi supuse, intre momentul
incheierii si cel al executdrii lor, unor riscuri care, in cazul in care
se produc, pot influenta prestatia uneia sau chiar a ambelor parti,
perturband echilibrul stabilit la data incheierii contractului?.

Cea mai graitoare concluzie cu privire la existenta de necontestat
a riscului mi se pare a fi urméatoarea: , Toate contractele de comert
international, si indeobste cele de medie si lunga durata, se situeaza
in arealul riscului. Omniprezenta riscului in raporturile de comert
international face ca acesta sa devina un factor de temporizare a
expansiunii comerciale. Exista un impact permanent intre forfa de
expansiune a exportului si forta riscului. Este un impact ce nu trebuie
sd scape de sub control cdci daca ramane necontrolat inrdureste
negativ procesul decizional al participantilor la comertul international
si determind o sensibild restrdngere a volumului afacerilor. Acestia
trebuie sd se simta protejati impotriva consecintelor negative pe
care le poate antrena luarea unei decizii in conditiile incertitudinii de
producere a riscului si mai ales in conditii ce fac incerta posibilitatea
evitarii riscului™.

§1. Definirea riscurilor

in doctrina de specialitate au fost formulate mai multe definitii ale
conceptului de risc comercial, carora li s-au adus diverse critici. Sa
ludm doar doua exemple. Prima definitie porneste de la considerarea
unor elemente esentiale, cum ar fi:

' R.Gh. Geamanu, Transferul de tehnologie prin contractul de engineering,
Ed. Lumina Lex, Bucuresti, 2001, p. 406.

@ D.-Al. Sitaru, Dreptul comertului international. Tratat. Partea generala...,
op. cit., p. 591-592.

B M.N. Costin, op. cit., p. 153-154.
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a) Riscul este un eveniment, adica un fapt material, in momentul
in care se produce. in nota de subsol, autorul"! face o remarca cu
privire la faptul ca in literatura de specialitate, riscul a fost desemnat
ca un ,pericol”’, opinie pe care nu o impartaseste pe motivul ca se
confera riscului un caracter excesiv de abstract, pe de o parte, si, pe
de alta parte, caracterul riscului de ,pericol” ar fi inclus in caracterul
sau de a fi un eveniment posibil. Ma alatur parerii autorului criticat
care, la randul sau, in aceasta privinta, printre altele, precizeaza:
»(--.) calificarea riscurilor ca evenimente ni se pare inadecvata spe-
cificului acestui concept. Riscul in sine nu este un eveniment, ci
consecinta generata de un eveniment si concretizata in producerea
unor inconveniente pentru debitorul unei obligatii contractualmente
asumata sau, in general, pentru acela care a initiat ori s-a implicat
intr-o afacere™?. Asa cum este firesc, dincolo de rezervele exprimate,
sunt evidentiate si aspectele pozitive;

b) Riscul este un eveniment posibil de a se realiza. Asadar, riscul
sau realizarea riscului este o posibilitate, iar nu o certitudine. Sub
acest aspect, riscul se aseamana cu conditia, ca modalitate a actului
juridic, care este un eveniment viitor si nesigur ca se va produce;

c) Producerea riscului este semnificativa din punct de vedere
juridic daca are loc intre momentul incheierii (autorul face aici o
remarca interesanta, de care este bine sa se tina seama, in sensul
ca partile ar putea sa aiba in vedere un alt moment de referinta
fatd de care se apreciaza producerea riscului, respectiv momentul
incheierii contractului, ca regula generald, sau un al moment — emiterii
ofertei — chiar inaintea realizarii acordului de vointa) si cel al termin&rii
executarii contractului;

d) Producerea riscului trebuie sa fie independenta de culpa
vreuneia dintre parti, adica sa se produca din cauza straina. Culpa
vreuneia dintre parti in producerea evenimentului exclude ideea
riscului i antreneaza raspunderea contractuala a partii in culpa. Tot
aici se remarca faptul ca aceasta conditie implica si imprevizibilitatea
riscului Tn momentul incheierii contractului si ca, asa cum au remarcat
in mod corect si alti autori®®, imprevizibilitatea tine de esenta riscului, iar
nu de natura acestuia, imprevizibilitate care se apreciaza in abstracto,

" D.-Al. Sitaru, Dreptul comertului international. Tratat. Partea generala ...,
op. cit., nota de subsol nr. 2 de la p. 592.

I M.N. Costin si S. Deleanu, op. cit., p. 133.

B M.N. Costin si S. Deleanu, op. cit., p. 133-136.
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adica in functie de atitudinea pe care ar trebui sa o aiba intr-o atare
situatie, un comerciant prudent si rezonabil;

e) in cazul in care se produce, riscul are drept consecinta impo-
sibilitatea executarii contractului sau un prejudiciu pentru una sau
chiar pentru ambele parti contractante.

Avand in vedere aceste considerente, cét si alte pareri doctrinare!",
autorul ajunge la urmatoarea definitie a riscului: ,Riscurile sunt eve-
nimente posibil de a se produce dupa incheierea contractului, inde-
pendent de culpa vreuneia dintre pdrti si care, daca se realizeaza,
pot face imposibila sau sensibil mai oneroasa prestatia pentru cel
putin una din partr'?.

Asa cum este firesc, dincolo de rezervele exprimate fata de
aceasta conceptie, sunt evidentiate si aspectele pozitive, care sunt
considerate veritabile repere pentru o definitie corecta a conceptului
de risc comercial. Astfel:

- riscurile trebuie privite ca o posibilitate, iar nu ca o fatalitate;

- producerea lor dobéndeste semnificatie juridica numai daca are
loc intre momentul perfectarii contractului (respectiv momentul impli-
carii subiectului de drept intr-o operatiune comerciald) si acela al
finalizarii executarii contractului (sau al respectivei operatiuni);

- producerea riscurilor trebuie sa fie independenta de culpa
vreuneia dintre parti;

- realizarea riscurilor este de natura sa determine pierderi pentru
cel putin una dintre parti.

A doua definitie la care m-am oprit si pe care o imbratigez, con-
siderand-o cea mai adecvata in materia dreptului comertului inter-
national si cea mai completa, este definitia data de profesorul Costin:
»Aiscul este un pericol ce planeaza asupra oricarei relatii contractuale
si, in general, asupra oricarei operatii comerciale a carei executare
se prelungeste in timp, susceptibil s& genereze fortuit anumite incon-
veniente privind aducerea la indeplinire de catre debitor a obligatiilor
contractualmente asumate fata de creditor si a carei aparitie determi-

[ A se vedea si D.-Al. Sitaru, Dreptul comertului international. Tratat. Partea
generala..., op. cit., nota de subsol nr. 1 de la p. 592.

@ D.-Al. Sitaru, Dreptul comertului international. Tratat. Partea generala...,
op. cit., p. 592; in acelasi sens, a se vedea si D.-Al. Sitaru, Dreptul comertului
international. Tratat. vol. Il, Ed. Actami, Bucuresti, 1996. p. 72-73.
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né& inevitabil anumite pierderi materiale pentru contractantul a carei
prestatie nu se poate executa™.

Definitia de mai sus, a riscului comercial, este fundamentata pe
mai multe repere, si anume:

- fiscul este in esenta sa un pericol pe fondul caruia se produc
anumite inconveniente; in alti termeni, riscul este un pericol suscep-
tibil s& genereze anumite inconveniente pentru debitorul unei obligatii
contractuale sau, in general, pentru subiectul de drept implicat intr-o
operatie comerciala;

- realizarea riscului este prin ipoteza incertg;

- incertitudinea ce caracterizeaza riscul face ca realizarea acestuia
sa fie intotdeauna fortuita;

- consecintele realizarii riscului se caracterizeaza prin excelenta
intr-o pierdere materiala pe care trebuie sa o suporte debitorul obli-
gatiei a carei executare este impiedicata™.

in sprijinul acestei definitii, daca ar mai fi nevoie, pot fi avute in
vedere si alte definitii care expriméa conceptul de risc chiar in sens
nejuridic. De mentionat sunt definitiile riscului, ,Risc, riscuri, s.n. —
Posibilitate de a ajunge intr-o primejdie, de a avea de infruntat un
necaz sau de suportat o paguba; pericol posibil — din fr. risque™, sau
a riscului contractual®: ,suportarea de catre debitor a consecintelor
pagubitoare ale eliberarii creditorului de obligatia pe care o avea fata
de el, ca urmare a neexecutarii de catre debitor a obligatiei sale din
cauze ce nu-i sunt imputabile (caz de forta majora sau fortuit)”, ori
,un pericol, un inconvenient posibil”®!.

§2. Clasificarea riscurilor

in doctrina, riscurile comerciale au fost clasificate aseménator de
majoritatea autorilor, astfel ca in aceasta privintd nu avem interpretari
sau pareri diferite. Ca urmare, o prima mare si generala clasificare

M M.N. Costin si S. Deleanu, op. cit., p. 136.

@ |bidem.

Bl Academia Romana, Institutul de Lingvistica ,lorgu lordan”, DEX, Dictio-
narul explicativ al limbii roméne, ed. a 2-a, Ed. Univers Enciclopedic, Bucuresti,
1998, p. 929.

4 Micul dictionar enciclopedic roman, 1972, p. 809.

Bl Petit Larousse, 1961.
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imparte riscurile care afecteaza contractele comerciale internationale
in doua mari categorii: comerciale si necomerciale.

Riscurile comerciale sau economice!" se impart, la randul lor,
in:

- riscuri valutare si

- riscuri nevalutare.

Riscurile valutare reprezinta modificarea cursului de schimb a
monedei de platéa fata de moneda de referinta sau de calcul sau fata
de un alt element de referinta, spre exemplu, pretul aurului, intre mo-
mentul incheierii contractului si momentul executarii lui.

Riscurile nevalutare, in marea lor varietate, constau ,.in pericolul
de a se produce modificari de conjunctura economica pe o anumita
piata comerciala susceptibile sa inrautateasca prestatia asumata de
una din parti”®. Aceste riscuri afecteaza in special contractele comer-
ciale internationale de medie si lunga durata. inrautatirea prestatiei
asumate de una dintre parti este, de cele mai multe ori, rezultatul
impactului produs asupra pietei avute in vedere de diverse fenomene
sau procese economice foarte greu de controlat de autoritatile guver-
namentale ori de organizatiile economice neguvernamentale. Se con-
sidera ca intra in aceasta categorie modificarea preturilor materiilor
prime, materialelor, energiei, combustibililor, a fortei de munca ori
schimbarea tarifelor de transport, a primelor de asigurare, a taxelor
vamale. Tot in aceasta categorie intra si modificarea dobéanzilor
bancare, a nivelului comisioanelor, schimbarea conditiilor privind
transferul de tehnologie si a drepturilor de proprietate intelectuala in
general, modificarea raportului dintre cerere si oferta etc.

Evitarea sau chiar neutralizarea riscurilor mentionate se face prin
stipularea in cuprinsul contractului de comert international a unor
clauze asiguratorii potrivite cu natura contractului.

In doctrind® au fost mentionate anumite riscuri nevalutare care
tin de situatia materiala si de corectitudinea conduitei contractuale a
partilor, cum ar fi: insolvabilitatea gi/sau falimentul (insolventa) debi-

[ A se vedea D.-Al. Sitaru, Dreptul comertului international. Tratat. Partea
generala..., op. cit., p. 594; a se vedea si M.N. Costin si S. Deleanu, op. cit.,
p. 137.

I M.N. Costin si S. Deleanu, op. cit., p. 137.

BI M. N. Costin si S. Deleanu, op. cit., p. 138; D. Al. Sitaru, Dreptul comertului
international. Tratat, vol. Il, Ed. Actami, Bucuresti, 1996. p. 72-73; D.-Al. Sitaru,
Dreptul comertului international. Tratat. Partea generala... op. cit., p. 595.
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torului ori neexecutarea sau executarea defectuoasa ori cu intarziere
a obligatiilor contractuale. S-a afirmat ca astfel de riscuri pot viza
orice contract de comert international si, ca urmare, acestea pot fi
contracarate prin stipularea de catre parti a unor clauze de aplicare
generala.

in privinta acestor riscuri, este de mentionat ca ele pot surveni atat
din cauza atitudinii culpabile a uneia sau ambelor parti, in special a
debitorului, cét si din cauze straine acestora, adica independent de
vointa lor. De aceea, s-a apreciat ca sunt calificate ca riscuri numai
acelea dintre ele a caror realizare se datoreaza unei cauze straine.
Ca urmare, in toate cazurile cand se constata culpa debitorului in
producerea evenimentului care inrdutateste executarea prestatiei
acestuia, situatia creata apartine domeniului raspunderii civile, si nu
in domeniul riscului. Constatarea culpei contractantului duce la antre-
narea raspunderii acestuia si, in acelasi timp, exclude ideea de risc.

O alta grupa de riscuri sunt riscurile necomerciale, care la
randul lor se impart in riscuri politice sau politico-administrative si
evenimente ale naturii.

Riscurile politice sau politico-administrative sunt constituite
din masuri politico-administrative adoptate de state sau de organizatii
internationale in intervalul de timp dintre momentul incheierii contrac-
tului si momentul terminarii executérii lui. In aceast4 categorie intra
mai ales blocada economica, embargoul, conflictele militare, grevele,
insurectia, adoptarea unor masuri vamale restrictive antidumping,
luarea de masuri de protejare a concurentei, instituirea de restrictii
asupra schimburilor valutare sau a transferului valutei in strainatate,
exproprierea si masuri similare, neacordarea licentelor sau a altor
autorizatii de export-import, greve sau alte tulburari civile etc.

Evenimente ale naturii sunt imprejurari independente de vointa
omului, cum ar fi cutremure, inundatii sau alte calamitati, care pot
influenta negativ executarea contractului.

in doctrina s-a apreciat®? ca, atunci cand sunt privite in alternativa
cu riscurile valutare, riscurile politice si evenimentele naturale impre-
una cu riscurile comerciale nevalutare formeaza categoria riscurilor

| Stoian, R. Pencea, L. Brotac, Tehnici de comert international, vol. I,
Ed. Jeco Trading, Bucuresti, p. 132 si urm.; D.-Al. Sitaru, Dreptul comertului
international. Tratat. Partea general, op. cit., p. 595.

@ |bidem.
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nevalutare lato sensu. Un alt autor!! a sesizat foarte corect faptul ca
imprejurarile in care se realizeaza riscurile nevalutare sunt uneori
veritabile evenimente de forta majora, alteori nu au trasaturile carac-
teristice ale unor asemenea evenimente. Oricum ar fi, producerea
riscurilor este intotdeauna fortuita si atrage consecinte pagubitoare
cel putin pentru unul dintre contractanti.

Sectiunea a 2-a. Instrumentele juridice menite
sd evite sau sd neutralizeze riscurile

Pornind de la definitia data riscurilor contractuale de eminentul
profesor Mircea Costin?, se desprinde fara niciun dubiu faptul ca
ivirea acestora atrage inconveniente care trebuie suportate de catre
debitorul obligatiei devenite imposibil de executat, ca urmare a libe-
rarii creditorului de obligatia sa corelativa ramasa fara cauza juridica,
atata timp cét prestatia asumata de debitor nu mai poate fi executata
din motive independente de vointa lui, i de aici consecintele negative
in patrimoniul sau.

De la aceasta constatare, mai multi autori®® au conchis ca riscurile
contractuale nu trebuie privite ca o fatalitate, cu toate ca producerea
lor este intotdeauna fortuita, ci ca evenimente survenite in timpul
executarii contractului care influenteaza negativ executarea, dar ale
caror efecte nedorite pot fi evitate sau neutralizate de catre parti prin
mijloace juridice adecvate, imaginate in acest scop.

Prevenirea riscurilor, atenuarea sau neutralizarea lor poate fi
atinsa prin mai multe mijloace juridice care pot fi contractuale sau
extracontractuale.

Mijloacele extracontractuale (exterioare contractului afectat de
risc) pot fi:

- Acoperirea riscurilor prin garantii bancare. Recurgerea la
garantii bancare pentru acoperirea riscurilor constituie o metoda
frecvent utilizata care s-a impus prin gradul ridicat de eficienta;

- Acoperireariscurilor de catre companiile de asigurare inter-
nationala. La cererea subiectilor de drept interesati (importator sau

01 M.N. Costin si S. Deleanu, op. cit., p. 139-140.

I M.N. Costin, op. cit. p. 154-155.

BI'M.N. Costin si S. Deleanu, op. cit., p. 140; I. Stoian, R. Pencea, L. Brotac,
op. cit., p. 132 si urm.



